Case Study

Jak obnizyc koszty
chmury nawet 0 50%
- case study Domiporta

Branza nieruchomosci

Kim jest klient?

Domiporta Sp. z o.0. jest wtascicielem serwiséw ogtoszeniowych Domiporta.pl i Autotrader.pl
(jednych z najwigkszych w Polsce, odpowiednio - w branzach nieruchomosci oraz motoryzacyjnej).

Domiporta integruje wszystkie segmenty rynku mieszkaniowego na jednej platformie cyfrowej
- upraszczajac proces zakupu i sprzedazy nieruchomosci oraz dostosowujac go do potrzeb
uzytkownikow. Dzieki markom z sektora wykofnczeniowo-meblowego Merkury Market oraz
Abra-meble.pl spotka pomaga réwniez w remontach i wyposazeniu mieszkan.

Potrzeby klienta

Spotka postanowita przenies¢ catg swojg infrastrukture do polskiego dostawcy.
0 zmianie zdecydowaty dwa gtéwne czynniki:

> Ustuga nie zapewniata wszystkich funkcjonalnosci, ktorych Domiporta potrzebowata,
szczeg6lnie w zwigzku z korzystaniem z systemoéw Windows,
> Koszty chmury i eksploatacji rosty (szczegblnie w 2022 r.) w zwiazku ze wzrostem
kursu zagranicznych walut; optymalizacja kosztowa polegajgca gtownie na rezygnacji
z funkcjonalnosci i zmniejszaniu kolejnych parametréw srodowiska nie dawata wymiernych korzysci.

Wybor polskiego dostawcy pozwolitby na uniezaleznienie sie od wahan kursow walut,
dlatego tez klient rozestat zapytania do dostawcoéw na terenie Polski - w tym, do MAIN.

Oferta MAIN spetnita wszystkie nasze kryteria pod wzgledem technologii
- zapewniona infrastruktura pozwolita na postawienie wypracowanego
przez nas stacku IT - oraz stosunku parametréow do ceny.

Jednak czynnikiem decydujacym o wyborze MAIN byto zaangazowanie.

Poprzez szybkie nawigzanie otwartego dialogu i regularny kontakt zesp6t MAIN
pokazat, ze zalezy im na podjeciu wspotpracy i dostarczeniu rozwigzan
dopasowanych do naszych potrzeb.
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Juz pierwsze spotkanie charakteryzowato sie otwarta
komunikacjg i wzajemnym zrozumieniem.

Po otrzymaniu informacji dotyczacych potrzeb firmy
i wymaganych parametréw Srodowiska IT, w ciaggu dwach
godzin bylisSmy gotowi ze wstepng propozycja konfiguracji

i wyceng do dalszej rozmowy.

Head of Sales w MAIN

Migracja do chmury prywatnej w MAIN

Parametry docelowej chmury prywatnej zostaty szczeg6towo okreslone przez Domiporta. Klient sprecyzowat
takie kwestie, jak rodzaj wirtualizacji, liczba i parametry maszyn wirtualnych, ich przeznaczenie oraz ustugi
dodatkowe, w tym kopie zapasowe i zakres administracji.

W dwa dni po podpisaniu umowy na klienta czekaty juz gotowe na migracje maszyny wirtualne w centrum
danych MAIN w Warszawie, a podczas cotygodniowych spotkan zespotéw IT sprawnie opracowalismy wspélny
proces migracji.

Srodowisko przygotowalismy w 100% zgodnie z projektem klienta oraz zminimalizowalismy przestoje
systemoéw naturalnie wystepujace podczas przenoszenia ich. W efekcie uzytkownicy koncowi
portali nalezacych do Domiporta nie doswiadczyli zadnych przerw w dziataniu.

Migracja przebiegta ptynnie dzieki:

« Opracowanemu ze szczegbtami i uzgodnionemu z klientem procesowi,
« Petnemu zaangazowaniu zespotow IT, biezacej wymianie spostrzezen,
« Otwartosci na szukanie nowych rozwiazan.

Catkowity koszt przeniesienia naszego Srodowiska
do MAIN okazat sie jednak duzo nizszy,
niz sie spodziewalisSmy.
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Wspotpraca w partnerskim wymiarze

Migracja i uruchomienie nowego Srodowiska chmurowego dla Domiporta to nie koniec
zaangazowania MAIN w projekt. Nasi inzynierowie stale monitoruja Srodowisko, administruja
nim na poziomie systemu operacyjnego (Paa$S - Platform-as-a-Service) oraz szybko

(maks. 1 dzief roboczy) odpowiadaja na wszystkie zgtoszenia.

Regularnie odbywaja sie tez rozpoczete jeszcze przed podpisaniem umowy spotkania statusowe.
Srodowisko skonfigurowaliémy tak, aby na co dzief byto ono dla klienta bezobstugowe,

dlatego w tym czasie razem mozemy skupic sie na poszukiwaniu nowych

rozwigzan i wspieraniu firmy w dalszym rozwoju.


https://main.pl/administracja-chmura-prywatna/

Znamy srodowisko Domiporta ‘od podszewki’ i w kazdej chwili jesteSmy
gotowi udzieli¢ bezposredniego wsparcia. Wyszukujemy i dzielimy

sie z klientem réwniez nowinkami technologicznymi

oraz dostepnymi usprawnieniami.

W przypadku jakichkolwiek problemoéw firma nie musi szuka¢ pomocy
gdzie indziej. Skutecznie wspieramy zespdt IT Domiporty we wszystkich
wyzwaniach, poniewaz dobrze znamy nie tylko ich potrzeby w zakresie IT,
ale tez stojace za nimi potrzeby biznesowe.

System Engineer w MAIN

Korzysci z chmurg prywatng w MAIN

W wyniku migracji catosci swojego Srodowiska do chmury MAIN,
Domiporta zyskata m.in.:

« Obnizeniu ulegty koszty chmury i utrzymania Srodowiska nawet o0 50%,
« Oszczednos¢ czasu dzieki prostemu modelowi wyceny chmury w MAIN
oraz skonfigurowanemu wedtug potrzeb biznesowych,
praktycznie bezobstugowemu Srodowisku IT,
« Btyskawiczny czas reakcji na zgtoszenia - petna odpowiedZ w ciggu maks. 1 doby,
« Wysoka wydajnos¢, ktorg zapewnia sprzet i oprogramowanie klasy Enterprise,
« Bezpieczenstwo danych dzieki zautomatyzowanemu backupowi
opartemu na rozwigzaniach firmy Veeam.

JesteSmy wyjatkowo zadowoleni ze wspotpracy - btyskawiczny czas reakcji na nasze
zgtoszenia i regularne spotkania w szerokim, zaangazowanym sktadzie potwierdzaja
tylko stusznosé naszego wyboru MAIN jako dostawcy ustug IT.

Dzieki przejsciu do prywatnej w MAIN obnizylismy koszt catego srodowiska i utrzymania

g0 0 co najmniej potowe. Dodatkowo, razem z inzynierami MAIN skutecznie rozwijamy
nasze Srodowisko IT zgodnie z potrzebami biznesowymi.
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